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  — С чем связано открытие по-
четного консульства Италии в Красно-
даре? 

Пьерпаоло Лодиджиани: — Откры-
тие консульства стало закономерным 
этапом в развитии отношений между 
Италией и Россией на региональном 
уровне. Наша деятельность распростра-
няется на весь Южный федеральный 
округ, а месторасположение консуль-
ства именно в Краснодаре — это заслуга 
администрации края в лице губернатора 
Александра Ткачева и первого вице-
губернатора Евгения Муравьева. 

  — Какие вопросы будет решать 
эта организация? 

П.Л.: — В обязанности почетного 
консульства входит защита прав и инте-
ресов итальянских граждан, как физи-
ческих, так и юридических лиц, прожи-
вающих и работающих на территории 
всего ЮФО, оказание помощи в решении 
возникающих вопросов, связанных со 
спецификой страны и региона. С точки 
зрения развития бизнеса, мы будем ока-
зывать поддержку итальянским пред-
принимателям, которые приняли реше-
ние выйти на российский рынок. Помимо 
этого, деятельность почетного консуль-
ства нацелена на установление новых и 
укрепление существующих внешнеэко-
номических и культурных связей. 

  — Какой аспект вы считаете 
наиболее важным при создании бизне-
са в России?

П.Л.: — Важно иметь в виду, что 
Россия — это страна со своими особен-
ностями, спецификой законодательства 
и особым человеческим фактором. Не-
сомненно, важным элементом является 
создание благоприятной бизнес-среды 
для предпринимателей, при которой 
им будет комфортно работать в регио-
не. Почетное консульство собирается 
принимать в этом непосредственное 
участие: мы  будем поддерживать, помо-
гать, информировать. В формировании 
благоприятного климата для развития 
бизнеса в Краснодарском крае и ЮФО 
немало делают местные власти, знакомя 
представителей иностранного бизнеса 
со своими регионами путем участия в 
таких мероприятиях, как Международ-
ный инвестиционный форум в Сочи.

ИТАЛЬЯНЦЫ 
ЗНАЮТ КРАЙ
Власти Краснодарского края активно продвигают инве-

стиционную привлекательность региона. Сегодня мы 
говорим об этом с человеком, который видит ситуацию со 

стороны — Пьерпаоло Лодиджиани, почетным консулом Ита-
льянской республики в Краснодаре, генеральным директором 
ОАО «Инвеста Финанс».
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  — Оцените привлекательность 
Краснодарского края для бизнеса. 

П.Л.: — Краснодарский край отли-
чает выгодное географическое положе-
ние, благоприятные климатические и 
природные условия. Регион динамично 
развивается, обладает развитой инфра-
структурой, здесь можно добиться успе-
ха практически в любой отрасли. Адми-
нистрация края постоянно работает в 
области привлечения новых инвесторов 
и продвижения региона. Региональные 
власти оказывают необходимую инфор-
мационную поддержку иностранным 
инвесторам. 

Мы будем делать то же самое. Важ-
но, чтобы люди, которые приезжают 
или только собираются приехать в край, 
могли получить максимальный объем 
информации о территории, ее особенно-
стях и имели возможность по достоин-
ству оценить их.

  
  — Какие сферы имеют наи-

большие перспективы для привлече-
ния итальянских инвесторов? 

П.Л.: — Италия уже давно входит 
в число наиболее важных партнеров 
России в области внешней торговли, и 
Краснодарский край в этом смысле — 
один из ключевых регионов. Хочется 
отметить, что в Италии о Кубани знают 
и говорят, как о самом инвестиционно 
привлекательном субъекте Российской 
Федерации. Перспективы развития 
отношений многочисленны. Есть осно-
вания думать, что транспортный и ло-
гистический секторы — одни из самых 
интересных для итальянских инвесто-
ров. Также большими возможностями 
обладают туристическая отрасль и 
агропромышленный комплекс. Италия 
на сегодняшний день инвестирует боль-
шие средства в строительство производ-
ственных мощностей, расположенных 
непосредственно в крае.

  
  — С какими трудностями стал-

киваются зарубежные инвесторы в 
Краснодарском крае? 

П.Л.: — Не могу сказать, что в этом 
плане Краснодарский край чем-то от-
личается от других регионов России. 
Никаких особых трудностей нет, даже, 
скорее, наоборот. Краевое законодатель-
ство учитывает интересы иностранных 

инвесторов, что благоприятно сказыва-
ется на общем инвестиционном климате. 
Несомненно, при открытии бизнеса в 
другом государстве могут возникнуть 
сложности, которые связаны с незнани-
ем законов и обычаев. Однако админи-
страция, а теперь и почетное консуль-
ство, всеми силами способствуют раз-
решению любых вопросов, встающих на 
пути инвестора. Есть также сложности 
с нехваткой кадров, владеющих ино-
странным языком. Например, наша 
компания — ОАО «Инвеста Финанс» — 
инвестирует средства в обучение персо-
нала итальянскому языку. 

  — На каком уровне, по ва-
шему мнению, находятся кубанско-
итальянские отношения?

П.Л.: — Уровень, которого за послед-
ние годы достигли отношения между 
Краснодарским краем и Итальянской 
республикой, очень высокий. В край 
почти ежемесячно приезжают предста-
вители политических и деловых кругов 
Италии. Мои соотечественники хорошо 
знают Краснодарский край, гораздо 
лучше, чем другие регионы России. 
Это результат работы краевой адми-
нистрации, которая совместно с пред-
ставительством Краснодарского края в 
Италии раз в два года организует пре-
зентацию края в Риме и Милане. В эти 
дни Италия принимает многочисленную 
делегацию представителей власти и 
бизнеса из Кубани. Все это способству-
ет развитию партнерских отношений, 
росту инвестиций и рождению новых 
совместных проектов. 

  — Получат ли какие-либо выго-
ды от наличия почетного консульства 
в Краснодаре физические лица — ска-
жем, более быстрое рассмотрение 
заявок на визу? 

П.Л.: — На данный момент выдача 
виз консульством не предусмотрена, в 
первую очередь, из-за его статуса. Поло-
жение о консульствах  предполагает, что 
эту функцию выполняют генеральные 
консульства, которые расположены в 
Москве и в Санкт-Петербурге. Надо ска-
зать, что у нас существует договорен-
ность, согласно которой почетное кон-
сульство в ЮФО может осуществлять 
сбор документов на открытие бизнес- и 

дипломатических виз. В свою очередь 
эти документы мы будем передавать в 
Москву, где они будут рассматриваться в 
особом порядке. 

  — Вы являетесь еще и бизнес-
меном. Трудно вести бизнес в России? 

П.Л.: — Когда человек начинает 
бизнес в другой, чужой для него стране, 
он должен учитывать, что ему придется 
столкнуться с определенными труд-
ностями. Но потенциал Юга России на-
столько велик, что отдача от преодоле-
ния таких трудностей соразмерна. Если 
бизнесмен готов пройти через некоторые 
сложности, он может достигнуть боль-
шого и долгосрочного успеха. Лично я 
сделал именно такой выбор.  

  — Есть ли особенности у 
бизнес-сообщества России? Что бы вы 
привнесли из итальянского стиля веде-
ния бизнеса?

П.Л.: — Особенности есть, как и в 
любом государстве. Удивляет молодость 
российских бизнесменов — большин-
ство миллионеров в вашей стране в 
возрасте до 40 лет. Очень нравятся ак-
тивность и решительность российских 
предпринимателей. Что касается второй 
части вопроса, то я всегда старался 
привносить в работу не столько стиль, 
сколько опыт. Это касается и системы 
управления, и качества выполняемой 
работы, и обучения персонала.

  — Какие совместные меро-
приятия для итальянских и российских 
предпринимателей предусмотрены в 
ближайшее время?

П.Л.: — Если говорить о ближайших 
мероприятиях, то это, конечно, Между-
народный Инвестиционный форум. 
Итальянская делегация не первый год 
приезжает в Сочи по этому поводу, и 
в этом году она снова будет одной из 
самых многочисленных: планируется 
присутствие более 100 представителей 
крупных итальянских компаний. Мы 
рассчитываем заключить на форуме не-
сколько инвестиционных соглашений. 

  — Что для вас значит работа?
П.Л.: — Работа — это работа. Но мне 

повезло, так как для меня это одновре-
менно и хобби.  


